
税理士先生からの推薦

会社の本業での儲けが営業利益です。営業利益から本業以外の

収益を加算したのが経常利益です。

9割の中小企業は営業利益額≒経常利益額になっています。なぜ

なら、法人での資産形成ができていないからです。

本業の収益は浮き沈みがある。先行き不透明な経済環境で、本

業の成長がいつまで続くのか不安だ。このような相談を社長か

ら受けます。

大切なことは法人での資産形成を早いうちからスタートし、営

業利益がマイナスになっても、経常利益でプラスに転換できる

仕組みをつくることです。

本業の収益がマイナスになっても、浮き沈みのない営業外収益

でマイナスを担保する仕組み。この仕組みをつくるお手伝いを

させてください。

お申込み｜右のQRコードをスキャン

申込みフォームに必要事項を入力し、送信

弊社からメールで今後の流れについてご連絡

１

２

＜お問合せ先＞ ひなた税理士法人

〒989-3202 仙台市青葉区中山台1-11-5

電話番号 ｜022-279-6818

メール ｜info@hinatax.jp

営業利益額 ≒ 経常利益額 になっているのは

資産形成ができていない証拠

株式会社マネミル

総合資産戦略パートナー

代表取締役｜亀山 陽平

最近は顧問先から資産運用に

関する相談も増えており総合

資産戦略パートナーの方にサ

ポートしてもらっています。

顧問先のニーズに合わせて幅

広い選択肢から情報提供、提

案をしてもらえるので、助

かっています。

ひなた税理士法人代表社員税理士日向 雅之 先生

会社、個人ともに年リターン７％の資産戦略を構築。10 年後に投資元本 2,700 万円に対して約 5,400 万円の資産を構築

埼玉県｜建設業

リスクを抑えながら、営業外収益で毎年 300 万円の利益を増やせる仕組みを構築

茨城県｜製造業

運用リターンと税金面をトータルで考え、手残りを最大化する資産戦略を構築。中長期的に約２億円のプラスの手残り

を増やす仕組みを構築

山梨県｜不動産業

コンサルティング内容

◼ 法人と社長個人の資産戦略のアドバイス

◼ 経営者の金融知識を高めるマネートレーニング

◼ 公平な立場での優良商品の紹介

◼ 他社購入商品・既存保有商品のセカンドオピニオン

◼ お金を残すことに強い税理士、スモールM&Aの専

門家など士業紹介

先着５社限定

無料

初回相談

ホームページ｜https://www.hinatax.jp
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